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Programación Neurolingüística 
(PNL) aplicada a la Gerencia

OBJETIVO
El   participante        adquirirá   
competencias emocionales, 
habilidades cognitivas, afectivas 
y comunicativas para lograr un 
cambio actitudinal en beneficio de la 
organización.

DIRIGIDO A

Directivos y ejecutivos de las diversas 
áreas interesados en desarrollar 
habilidades gerenciales.

1.  Conceptos y aplicaciones personales de  
 la Programación Neurolingüística

1.1 Definición de la PNL
1.2 Justificación de la PNL
1.3 Utilización de la PNL
1.4 Aplicaciones personales

2. Coaching empresarial y 
 aplicaciones organizativas de la    
 Programación Neurolingüística

2.2 Aportes de la PNL al ámbito    
 empresarial
2.2.1 Equipos (el virus de la actitud en las   
 organizaciones)
2.2.2 Directores 
2.2.3 Gerentes
2.2.4 Vendedores
2.2.5 Toma de decisiones
2.2.6 Ventas y negociación con PNL

DURACIÓN

25 horas

CONTENIDO TEMÁTICO
3. Liderazgo Transformacional 

3.1 Estructura interna de un buen líder
3.2 El mejor equipo de trabajo
3.3 Aplicación de herramientas de la    
 Programación Neurolingüística del Líder  
 Transformacional

4. Creencias potenciadoras y relaciones  
 interpersonales para negociar

4.1 Mejora de las relaciones interpersonales
4.2 Incorporación de nuevas creencias que  
 impulsen al éxito
4.3 Aprender a negociar aplicando el hábito  
 de ganar / ganar

5. Las visualizaciones y su importancia en  
 el mundo de la gerencia 

5.1 Coaching con PNL para potencializar
5.2 Diseña tu éxito para el futuro    
 (visualizaciones)
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REQUISITOS 

• Llenar formato de registro
• Pago

   Solicita la ficha de depósito para  
   concretar el pago. Lo puedes realizar 
desde BBVA en ventanillas, practicajas o la 
APP (pago de servicios).

INVERSIÓN  

Comunidad
Externa

Comunidad
Egresada

Comunidad
Interna

$3,200.00 $2,944.00 $2,720.00

PONENTE

Mtro. José Gregorio Delgado Calderón

* Comunidad interna y egresada: presentar   
  credencial vigente o historial académico

5.3 Mercadotecnia y neuromarketing con   
 PNL

6. Enfoque de objetivos aplicando la   
 metodología SMART, creatividad e   
 ingenio en las organizaciones

6.1 PNL, su relación con los objetivos    
 SMART y cómo ayudan en el    
 crecimiento de una empresa
6.2 Actividades lúdicas para desarrollar   
 creatividad e ingenio en las     
 organizaciones
6.3.  Consideraciones finales sobre la PNL   
 aplicada a la gerencia


